
Protección financiera y seguros de 
vida ante entornos económicos 
inciertos



CORTO PLAZO

• Protección financiera para particulares/negócios - Ejemplos:

• Seguro de deudores: cubre deudas en caso de desempleo,
fallecimiento o invalidez

• Seguro de crédito a la exportación: protege a empresas
exportadoras frente al riesgo de impago por parte del
comprador extranjero



MEDIANO PLAZO

• Seguros de vida - protección financiera para la familia

• Problema: Primas tienden a aumentar con la edad del
asegurado

• ¿Será posible pagar?

• ¿Qué soluciones hay?



MEDIANO PLAZO (CONT.)

• Alternativa 1: Seguro de vida con capitalización

• Objetivo: ofrecer cobertura de fallecimiento con primas niveladas
en el tiempo

• En los primeros años, el asegurado paga más de lo necesario para su
riesgo de edad.

• Se acumula una reserva para subvencionar el costo de la prima en
los últimos años, cuando el riesgo aumenta (¡No es ahorro!)

• Riesgo para la aseguradora: cumplir con la rentabilidad garantizada
de la reserva, incluso en escenarios económicos adversos



MEDIANO PLAZO (CONT.)

• Alternativa 1: Seguro de vida con capitalización (cont.)



MEDIANO PLAZO (CONT.)

• Alternativa 2: Seguro de Vida Universal (¡Nuevo!)

• Objetivo: combinar cobertura de fallecimiento con un componente
de acumulación flexible (riesgo + ahorro).

• Parte de las primas se destina al costo del seguro de riesgo y parte a
una cuenta de acumulación.

• La reserva acumulada puede servir para rescates parciales/totales o
para estabilizar primas futuras (sin rescate ni impuestos)

• Riesgo para el asegurado: asumir la variabilidad de la rentabilidad de
las inversiones



MEDIANO PLAZO (CONT.)

• Alternativa 2: Seguro de Vida Universal (¡Nuevo! - cont.)



LARGO PLAZO

• Pensiones - planificación de la jubilación

• Problema: Incluso en los planes de aportación definida (ej.: PGBL,
VGBL), en caso de conversión en renta las garantías (tabla biométrica y
tasa de interés) deben establecerse al inicio del contrato

• Posibles soluciones:

• Tabla biométrica dinámica - ej.: BR-EMS vigente

• Tasa de interés dinámica (¡Nuevo!) - ej.: ETTI vigente

• Ciclos de renta (¡Nuevo!) - Posibilidad de que las aseguradoras ofrezcan
condiciones específicas para la conversión en renta en diferentes momentos
(posibilidad de rentas simultâneas y durante la fase de acumulación)



CONCLUSIONES

• El seguro es herramienta clave de protección financiera a corto,
mediano y largo plazo

• El desafío es diseñar productos flexibles y sostenibles frente a la
incertidumbre económica y demográfica



¡GRACIAS!
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