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SOA Antitrust Compliance Guidelines

Active participation in the Society of Actuaries is an important aspect of membership. While the positive contributions of professional societies and associations are well-recognized and
encouraged, association activities are vulnerable to close antitrust scrutiny. By their very nature, associations bring together industry competitors and other market participants.

The United States antitrust laws aim to protect consumers by preserving the free economy and prohibiting anti-competitive business practices; they promote competition. There are
both state and federal antitrust laws, although state antitrust laws closely follow federal law. The Sherman Act, is the primary U.S. antitrust law pertaining to association activities. The
Sherman Act prohibits every contract, combination or conspiracy that places an unreasonable restraint on trade. There are, however, some activities that are illegal under all
circumstances, such as price fixing, market allocation and collusive bidding.

There is no safe harbor under the antitrust law for professional association activities. Therefore, association meeting participants should refrain from discussing any activity that could
potentially be construed as having an anti-competitive effect. Discussions relating to product or service pricing, market allocations, membership restrictions, product standardization or
other conditions on trade could arguably be perceived as a restraint on trade and may expose the SOA and its members to antitrust enforcement procedures.

While participating in all SOA in person meetings, webinars, teleconferences or side discussions, you should avoid discussing competitively sensitive information with competitors and
follow these guidelines:

* -Do not discuss prices for services or products or anything else that might affect prices

* -Do not discuss what you or other entities plan to do in a particular geographic or product markets or with particular customers.

* -Do not speak on behalf of the SOA or any of its committees unless specifically authorized to do so.

* -Do leave a meeting where any anticompetitive pricing or market allocation discussion occurs.

* -Do alert SOA staff and/or legal counsel to any concerning discussions

* -Do consult with legal counsel before raising any matter or making a statement that may involve competitively sensitive information.

Adherence to these guidelines involves not only avoidance of antitrust violations, but avoidance of behavior which might be so construed. These guidelines only provide an overview of
prohibited activities. SOA legal counsel reviews meeting agenda and materials as deemed appropriate and any discussion that departs from the formal agenda should be scrutinized
carefully. Antitrust compliance is everyone’s responsibility; however, please seek legal counsel if you have any questions or concerns.



Disclaimer

Presentations are intended for educational purposes only and do not replace independent professional
judgment. Statements of fact and opinions expressed are those of the participants individually and, unless
expressly stated to the contrary, are not the opinion or position of the Society of Actuaries, its cosponsors or
its committees. The Society of Actuaries does not endorse or approve, and assumes no responsibility for, the

content, accuracy or completeness of the information presented. Attendees should note that the sessions are
audio-recorded and may be published in various media, including print, audio and video formats without
further notice.



Seguro de Vida con Devolucion

Te devolvemos el 150% de lo aportado

Protege a tu familia hasta por
S/ 3,000,000.

Anade otras coberturas adicionales
como invalidez permanente por
accidente y enfermedad.

Elige el plazo que mas te acomode
a 10 hasta 20 anos.

Usalo como desgravamen para
ahorrar en tu crédito hipotecario.

Adquiérelo desde S/ 155 al mes.



Caso #1

Sin Devolucion

Prima Anual = 100
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Ano 1 2 3 4 5 Total

Prima 83 58 41 28 20 230

50% Siniestros 41 29 20 14 10 115

30% Comisiones 25 17 12 9 6 69

10% Gastos 8 6 4 3 2 23
0% Dewolucion - - - -

10% Margen 8 6 4 3 2 23
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Caso #2

Devolucion del 100% a

los vigentes al mes 60

Prima Anual = 100
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Ano 1 2 3 4 5 Total

Prima 83 58 41 28 20 230
50% Siniestros 41 29 20 14 10 115
30% Comisiones 25 17 12 9 6 69
10% Gastos 8 6 4 3 2 23
17% Dewolucion - - - 39 39
-7% Margen 8 6 4 3 -37 - 16
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2 trucos:

1) Valor del dinero en el tiempo
2) Solo cobran aquellos que mantengan
la poliza vigente al mes 60
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Caso #3 .

80

60

Lo que modelaron las B
aseguradoras o I —
B = -
1 2 3 4 5 Total
(20)
M Siniestros Comisiones M Gastos M Devolucion Margen
Prima Anual = 100
Ano 1 2 3 4 5 Total Ano | Persistencia
Prima 63 25 10 4 2 104 1 40%
50% Siniestros 32 13 5 2 1 52 2 40%
30% Comisiones 19 8 3 1 0 31 3 40%
10% Gastos 6 3 1 0 0 10 4 40%
1% Dewolucion - - - - 1 1 5 40%
9% Margen 6 3 1 0o -1 9 9%
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Caso #4 I

200

Lo que realmente paso I
100
] [ ] [ ] o —
1 2 3 4 5 Total
(100)
(200)
M Siniestros Comisiones M Gastos M Devolucion Margen
Prima Anual = 100
Ano 1 2 3 4 5 Total Ano | Persistencia
Prima 92 78 66 o6 48 340 1 85%
50% Siniestros 46 39 33 28 24 170 2 85%
30% Comisiones 28 23 20 17 14 102 3 85%
10% Gastos 9 8 7 6 5 34 4 85%
44% Dewolucion - - - - 151 151 3 85%
-34% Margen 9 8 7 6 - 146 -117 -34%




2 lecciones:

1) No subestimar clientes
2) El rol del actuario



Persistencia Margen
1 afio 5 afios Sobre Prima |Sobre Prima
Total Anual
30% 0,2% 10% 8%
40% 1,0% 9% 9%
50% 3,1% 7% 9%
60% 7,8% 2% 4%
70% 16,8% -7% -16%
80% 32,8% -23% -68%
90% 59,0% -49% -190%




Persistencias

		100		Mes		Persistencia

				1		90.45

				2		81.82

				3		74.01

				4		66.94

				5		60.55

				6		54.77

				7		49.54

				8		44.81

				9		40.54

				10		36.67

				11		33.17

				12		30.00

				13		27.14

				14		24.55

				15		22.20

				16		20.08

				17		18.17

				18		16.43

				19		14.86

				20		13.44

				21		12.16

				22		11.00

				23		9.95

				24		9.00

				25		8.14

				26		7.36

				27		6.66

				28		6.02

				29		5.45

				30		4.93

				31		4.46

				32		4.03

				33		3.65

				34		3.30

				35		2.98

				36		2.70

				37		2.44

				38		2.21

				39		2.00

				40		1.81

				41		1.63

				42		1.48

				43		1.34

				44		1.21

				45		1.09

				46		0.99

				47		0.90

				48		0.81

				49		0.73

				50		0.66

				51		0.60

				52		0.54

				53		0.49

				54		0.44

				55		0.40

				56		0.36

				57		0.33

				58		0.30

				59		0.27

				60		0.24





Persistencia	1	2	3	4	5	6	7	8	9	10	11	12	13	14	15	16	17	18	19	20	21	22	23	24	25	26	27	28	29	30	31	32	33	34	35	36	37	38	39	40	41	42	43	44	45	46	47	48	49	50	51	52	53	54	55	56	57	58	59	60	90.453790578395726	81.818882300002713	74.008280449228536	66.943295008216964	60.552747873010212	54.772255750516628	49.543581511635615	44.814047465571662	40.536004644211047	36.666352749723423	33.166105928970666	30.000000000000014	27.13613717351873	24.545664690000823	22.202484134768568	20.082988502465096	18.16582436190307	16.431676725154993	14.86307445349069	13.444214239671503	12.160801393263318	10.999905824917031	9.9498317786912036	9.0000000000000071	8.1408411520556214	7.3636994070002491	6.6607452404305727	6.0248965507395305	5.449747308570922	4.9295030175464989	4.4589223360472081	4.0332642719014515	3.6482404179789958	3.2999717474751096	2.9849495336073613	2.7000000000000024	2.4422523456166867	2.2091098221000749	1.9982235721291721	1.8074689652218594	1.634924192571277	1.47885090526395	1.3376767008141626	1.2099792815704358	1.0944721253936991	0.98999152424253323	0.89548486008220873	0.81000000000000105	0.73267570368500634	0.6627329466300228	0.5994670716387519	0.54224068956655813	0.49047725777138335	0.44365527157918522	0.40130301024424897	0.3629937844711309	0.32834163761810986	0.29699745727276006	0.26864545802466272	0.24300000000000041	







Financials

		Prima Anual = 100

		  		Año		1		2		3		4		5		Total				Año		Persistencia

				Prima		55		17		5		1		0		79				1		30%

		50%		Siniestros		28		8		2		1		0		39				2		30%

		30%		Comisiones		17		5		1		0		0		24				3		30%

		10%		Gastos		6		2		0		0		0		8				4		30%

		0%		Devolución		- 0		- 0		- 0		- 0		0		0				5		30%

		10%		Margen		6		2		0		0		-   0		8		8%



				Persistencia				Margen

				1 año		5 años		Sobre Prima Total		Sobre Prima Anual

				30%		0.2%		10%		8%

				40%		1.0%		9%		9%

				50%		3.1%		7%		9%

				60%		7.8%		2%		4%

				70%		16.8%		-7%		-16%

				80%		32.8%		-23%		-68%

				90%		59.0%		-49%		-190%









Siniestros	1	2	3	4	5	Total	27.636472677478466	8.2909418032435429	2.4872825409730637	0.74618476229191921	0.22385542868757582	39.384737212674565	Comisiones	1	2	3	4	5	Total	16.581883606487079	4.9745650819461256	1.4923695245838382	0.44771085737515154	0.1343132572125455	23.630842327604743	Gastos	1	2	3	4	5	Total	5.5272945354956935	1.6581883606487087	0.49745650819461273	0.14923695245838384	4.4771085737515169E-2	7.8769474425349131	Devolución	1	2	3	4	5	Total	0	0	0	0	0.19140982285359873	0.19140982285359873	Margen	1	2	3	4	5	Total	5.5272945354956935	1.6581883606487087	0.49745650819461273	0.14923695245838384	-0.14663873711608358	7.6855376196813108	










¢ Queée estamos
haciendo?



Affiliate Membership

e All candidates, students and
influencers are welcome!

* No requirements for ongoing
professional development to
maintain the membership

* No specific codes of conduct
tied to the credentials
(beyond the Candidate Code
of Conduct for those
continuing along the
pathway)




Aftiliate Membership
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Peer-to-Peer Networking Mentoring

Free to Everyone!
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SOA AMERICA LATINA PRESENTA:

RIESGO CLIMATICO 21 DE JUNIO
WEBCAST 120 sUEog ARes-u0 FALC

Describiremos los impactos que tienen los riesgos fisicos y de transicién en el negocio
asegurador. Diferentes escenarios disponibles en el mercado para la estimacién de impactos de
los riesgos fisicos (ej. IPCC) y de transicién (ej. NGFS)

Metodologias que actualmente utilizan las entidades para la estimacién del impacto de estos
riesgos en las carteras de activos y pasivos. Ejemplo practico de la estimaciéon de impacto del
riesgo de tr icién en un instr > financiero y del riesgo fisico en una cartera de P&C

SOCIETY OF
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SOA AMERICA LATINA PRESENTA:

NUEVOS PRODUCTOS 7 DE JULIO

10.00 CHICAGO-CDMX-BOGOTA

FINLLELERE S [l A Rl R
DESAFIO DE LAS PENSIONES

La jubilacion supone una caida de ingresos para muchos ciudadanos. Esta circunstancia
se ve agravada por el aumento de la esperanza de vida, que esta asociado a un
incremento de los gastos por dependencia

Esto genera un desafio para los actuarios de crear nuevos productos combinando
habilidades de pricing de longevidad con gestién de riesgos financieros.

Se presentaran las alternativas disponibles en Espafia que permiten obtener ingresos
durante la jubilaciéon y seguir residiendo en el hogar de forma vitalicia.

SOCIETY OF
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SOA AMERICA LATINA PRESENTA:

WEBCAST 15 DE MARZO
PROFESIONALISMO ~ "“&l&fid

El webcast proporcionara una vision del profesionalismo, la ética y el c6digo de conducta en
el ambito actuarial.

Nuestros expositores, quienes cuentan con una amplia experiencia profesional actuarial en
Latinoamérica y USA, compartiran de una charla interactiva intercambiando su conocimiento sobre
estos temas.

NOS ACOMPANARAN EN ESTE EVENTO: REGISTRATE AQUI —

GABRIELA DIEGUEZ

FSA, MAA - Principal and Consulting Actuary Milliman Inc.

Actuaria con amplia experiencia en brindar servicios de consultoria a aseguradoras,
reaseguradoras, planes Blue Cross/Blue Shield, HMO, compaiiias farmacéuticas y
proveedores de servicios de salud. Posee amplia experiencia en metodologias de
pricing y reserving para empresas de salud

PRESENTADORES =

-7

PRESENTADORES REGISTRATE AQUI

MATIAS CAJIAO REGISTRATE AQUI

Socio, Management Solutions

Mas de 18 afios de experiencia en la industria aseguradora y lider de
la practica de Gestion del Riesgo Climatico en el sector asegurador

CARLOS IZAGUIRRE

Superintendente Adjunto de Seguros en Superintendencia de Banca,
Seguros y Administradoras de Fondos de Pensi6n - Peri

PEDRO SERRANO, PHD
Director del Master en Ciencias Actuariales - UC3M

EFREN HERNANDEZ
Director, Management Solutions

Director experto en regulacién financiera.
Economista y Méster en Finanzas por la Universidad del Pacifico y MBA por la
Universidad de California-Berkeley

Licenciado en Ciencias Fisicas por la Universidad de Valencia (2002)
Diplomado en Estudios Avanzados en Finanzas Cuantitativas por la
Universidad de Valencia (2004)

Doctor en Finanzas Cuantitativas por la Universidad del Pais Vasco
(2008)

Mas de 10 afios de experiencia en la industria asegurado,
actualmente liderando proyectos de estimacion de impag
en entidades aseguradoras europeas lideres.

CHRISTIAN MORA

Superintendente Delegado para Seguros en Superintendencia
Financiera de Colombia

GUSTAVO CABRERA, ASA
Director de Actuaria de Negocios, SURA

Ingeniero Industrial con Maestria en Finanzas y Maestria en Actuaria de Georgia
State University. Se ha desempefiado como Director de Rentas Vitalicias en Seguros
de Vida en ALFA S.A., Director de FASECOLDA y consultor en McKinsey & Company

MIGUEL ANGEL MENENDEZ
Director del Area de Previsién Social - Marsh McLennan

Asociado de la Society of Actuaries y Miembro del Comité
América Latina de la SOA. Chartered Enterprise Risk Analys

Actuario. Profesor de Seguridad Social y Previsiéon Social en el
FEDERICO TASSARA Centro de Estudios Financieros. Lider de Pensiones.
ASA, Chair SOA LAC. Senior Actuary & Business Partner, Munich

Re, Southern Europe & Latin America

Actuario por la Universidad de Buenos Aires (Cum Laude). Asociado de la SOA y
Presidente del Comité para América Latina. Ex Profesor del Magister en Ciencia
Actuarial de la Universidad Catélica de Chile.

MODERADOR: MODERADOR

FEDERICO TASSARA, ASA
Senior Actuary, Munich Re, Southern Europe & LatAm

FEDERICO TASSARA, ASA
Senior Actuary, Southern Europe & LatAm - Munich Re

ARMANDO ZARRUK
ASA, Vice Chair, SOA LAC. Gerente de Actuaria, Seguros Mundial

Actuario con 20 afios de experiencia liderando &reas de actuaria y suscripcion,
C de pricing, r rving para di LoB's. Profesor de la Maestria
en Actuaria en Colombia. Experiencia como consultor para el Banco Mundial.
Presidente Asociacion Colombiana de Actuarios.

Actuario por la Universidad de Buenos Aires (Cum Laude).
Asociado de la SOA y Presidente del Comité para América Latina.

Actuario por la Universidad de Buenos Aires (Cum Laude).
Asociado de la SOA y Presidente del Comité para América Latina.

SO OhLIE EYENTS
SOA PROFESSITRIAL
BEVEPORMER

UNETE A NUESTRA RED ONLINE - SOA AMERICA LATINA UNETE A NUESTRA RED ONLINE - SOA AMERICA LATINA UNETE A NUESTRA RED ONLINE - SOA AMERICA LATINA
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ORGANIZAN:

@ consejo

Prslsinal o Citncia Ko A SOCIETY OF
GLM MODELS v i e | v s
' HERRAMIENTAS ; e k h h

CLAVE PARA
TALLER DE APLICACIONES EN SEGUROS

EDICTIVE

Se analizaran los campos de aplicacién de los
modelos GLM dentro de la Actividad Aseguradora
con ejemplos concretos.

¢ Qué Haremos? EQUIPO DE SOA AMERICA LATINA

Exploraremos
Del17/92126/11 (O Del0ald hs. (ARG.) aplicaciones
practicas de Pytﬁon,

Moderador Expositor

Jueves 26/08 - Martes 14/09

’ Nuestro Consejo y la Asociacin Colombiana de Actuarios organizan el uno de los lenguajes
al ald : curso “Solvency Il e IFRS 17” e invitan a los profesionales Actuarios para de program acion

ue se capaciten y puedan adquirir los conocimientos necesarios para
11:00 AM (MEX, COL) - 12:00 (CHL) 1:00 PM (ARG, BRA) - 5:00 PM (ESP) q p yp h P

obtener una vision integral sobre ambas teméticas. mets popu|ares en las

actividades de

Se plantearan las recomendaciones v soluciones La actividad es con cargo y la inscripcién a precio promocional se realiza s Carlos Arocha
a laFS> dificultades y casos particulareg con los que hasta el 7/9, mientras que la inscripcion a precio general finaliza el 14/9. pricing de PrOdUCtOS - =
el Actuario suele enfrentarse. de seguros. Arc
Webcast a cargo de: EXPOSITOR: ( :
Carlos Arocha - REQUISITOS PREVIOS AL DIA DEL WORKSHOP:

Actuario con mas de 34 afios de experiencia en AEE T oA + Recuerda crear una cuenta de usuario en Kaggle.com.

5 4 Prof. Columbia University, NY. s e o ..
el mercado Asegurador Argentino, trabajando A w - Se compartird el cédigo de programacién a través de tu cuenta
en Direcciones Actuariales con foco en la - Flaggle_
confeccién de tarifas para riesgos masivos con + No se requiere la instalacién previa del software Phyton en tu

la utilizacién de modelos GLM y desarrollos ad- ! comp utador.
hoc para cada tipo de necesidad y entornos. ‘ {1

Es Profesor en la UB.A. en la Facultad de
Gustavo Grinblat Ciencias Econémicas donde dicta diversas
Univ. de Buenos Aires materias actuariales desde el afio 1999.

CLICK EN EL LINK

16 NOVIEMBRE 2021
-1 AM (CDT Ua)

Para acceder a mas informacion, envia un mail a: Imolinaa@consejocaba.org.ar

Registrate en el link del presente post COLABORA: SPONSORS:

Wil actugrios  (wESEd suras
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IFRS 17

Presentacion, notas de revelacion y politicas contables

Carlos Arocha, FSA

MODERACION
Federico Tassara, ASA

29 de abril 2021

’ SOCIETY OF
ACTUARIES.

, SOCIETY OF
ACTUARIES:



@ e
SOA

Latin Amer

bia nrernacionac et ACTUARTD

Town Hall t

JUEVES

02 DE SEPTIEMBRE

10:00 AM (GUAT);

11:00 AM (COL, EC, MEX, PER);

12:00 PM (CL):
1:00 PM (ARG, BR)

SOA LATIN AMERICA
COMMITTEE

Federico Tassara, ASA
SOA Latin America Committee
Chair

Carlos Arocha, FSA
Arocha & Associates CmbH
Managing Partner

Garry Capko, FSA, CERA

Actuarial Resources Corporation

Consulting Actuary

Sebastian Carrillo, ASA

Southbridge Insurance Company

CRO & Chief Actuary

Leticia Doherty, MIBA
Instituto Brasileiro de Atuaria
President

Flick Fornia, FSA
Society of Actuaries
Board Member

Raquel Marimon, MIBA

Prospera | Funcional
Executive Director

Carla Parodi
Consultora Actuarial
Consejera Directiva CPCECABA

Armando Zarruk Rivera, ASA

Seguros Mundial
Gerente de Actuaria

, SOCIETY OF
ACTUARIES:

1'a,.

El Comité Latinoamericano (LAC) de la SOA les invita a
participar en su primer Town Hall para Latinoamérica.
El evento es gratuito. Inscribete! Te esperamos.

Nuevas formas de vincularse y certificarse con la SOA:
Micro Credenciales, Certificaciones, Membresia de
Afiliacion,

Cambios en componentes de la credencial ASA: foco
en Predictive Analytics y nuevos médulos de “soft
skills”,

Estrategia Internacional de la SOA y enfoque en
Latinoamérica,

Objetivos y logros del Comité, sintesis de los
programas realizados, direccion para el futuroy
desafios.

Sesion para preguntas y respuestas

Para inscribirte, por favor i mgresa en el siguiente link:

/[ .zoom.us/\ inar/regi /WN_wOG69UAKTQ-

2ncsVgbwRUIA

WEBCAST - SOA

MODELOS
ACTUARIALES

PARA LA TOMA
DE DECISIONES
ESTRATEGICAS

Mercado asegurador y reasegurador

17 DE MAYO - 12:00 H
10:00 H

Expositores:

Catalina Meillard
Julieta Sanchez
Joaquin Auza
Javier Campelo



Health Add-ons

Hospital cash Critical illness

Reimbursement

}< ------ Health
Insurance

Plan

X

MEDICAL TEST &
DIAGNOSES

Physio online Digital wellness

CONSULTATIONS

Reimbursement Telemedicine & medical chat

Hospital cash:

Accident Only

Sick and Accident
- 2xICU

Critical lllness:

- Modular

Gender based

Children

International

Surgery Plan:
- Common Surgeries

- Waiting List

Minor Medical Expenses
- Specialists

- Ambulance



Digital Health

Women Health Insurance

bluum woman

Powered by Cigna & The CareVoice

360° care for women as low as HK$8 per

day with free annual body check u
1

SAN I F:\Z/ Contacto  Ayuda

by DKV

Area cliente E

Bienvenido a SANIFY

Que una duda sobre salud no frene tu vida. Con SANIFY
puedes resolverla en un momento desde tu movil.

Accede por videoconsulta o chat a los mejores
profesionales médicos del pais y deja de buscar
sintomas en internet. ¥ todo esto con la garantia de
DRKV.

iDisfruta de tu tiempol

El barrio bohemio de Montmatre es el lugar que ha escogido Alex
para realizar esta sesion de Boxingfit cargada de combates para
acelerar tu ciclo aerébico y generar un alto gasto calérico

ENTRENADOR:

Jorge B.

2
8 J Vestibulum sapien tellus, tincidunt ac aliquet ut,
congue vitae massa. Nulla posuere condimentum
felis, a bibendum arcu commodo fermentum.

COMENTARIOS:

Me puedes aconsejar una esterilla?

Vestibulum sapien tellus, tincidunt ac aliquet ut, congue vitae
massa. Nulla posuere condimentum felis,.

Vestibulum sapien tellus, tincidunt ac aliquet ut, congue
vitae massa. Nulla posuere condimentum felis, a bibendum
arcu commodo fermentum.

Vestibulum sapien tellus, tincidunt ac aliquet ut, congue
vitae massa. Nulla posuere condimentum felis, a bibendum

arcu commodo fermentum
K - %

Deporte
digital




Muchas Gracias

Federico Tassara, ASA
SOA Latin America Committee
Business Development Manager — Munich Re
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